Fur die Ausschreibung nétige Informationen nach IDD

Bimi-Maklernetzwerk-Roadshow (BMR)

Die Anforderungen und Rahmenbedingungen an Finanzberater werden immer komplexer. Nur mit fundiertem
Know-how, mit den richtigen Produkten, Produktgebern und Beratungsanséatzen kénnen Sie sich als Vermittler
abheben, intensiver auf Ihre Kunden eingehen und diese umfassend beraten. Daher mdchten wir fir Sie im
Oktober 2024 die 2. Bimi-Maklernetzwerk-Roadshow in Ihrer Region durchfiihren.

Veranstaltungsort

Mittwoch, den 23.10.2024

Hotel Colosseo im Europa-Park
Raum La Scala

AuRerer Ring 3

77977 Rust

Dauer

ab 09:00 Uhr — BegruRungskaffee
ab 09:30 Uhr — Veranstaltungsbeginn
ab ca. 17:00 Uhr — Veranstaltungsende

Zielgruppe

unabhangige Versicherungsvermittler

Lernziele

Die Teilnehmer kennen die Innovationen und Tarif-Updates der Versicherungsgesellschaften in den verschiedenen
Sparten. Sie kdnnen diese detailliert erlautern und ihre Kunden so individuell und zielgruppengerecht beraten.



IDD-Weiterbildungszeit

4,75 Stunden

Methode

Prasenzveranstaltung (Vortrage mit Présentation)

Referenten und Produktpartner

Thomas Hofmann, Regionaldirektor, Fonds Finanz Maklerservice GmbH

Johannes Bischel, Key Account Manager, Allianz Private Krankenversicherungs- AG

Markus Pendzialek, Vertriebsdirektor, Baloise Vertriebsservice AG

Frank Peters, Geschaftsfihrer, FPK GmbH

Jill Brunner, Business Consultant, Canada Life Assurance Europe plc

Wolfgang Deters, Key Account Manager — MVT KAM Vorsorge, AXA Konzern AG

Michael Nitsch, Key Accountmanager Kranken, Hallesche Krankenversicherung a. G.

Anja Wittenauer, Maklerbetreuerin / Digitalisierungsberaterin, Deutscher Maklerverbund DEMV
Jurgen Matterne, Key Account Manager Kranken VMKO04, Versicherungskammer Maklermanagement
Christoph Liubeck, Key Account Manager, Barmenia Versicherungen a.G.

Michael Stock, Key-Account-Manager, Helvetia

Viktor Scheidt, Relationship Manager, Shareholder Value

Achim-F. Weigelt, GS/GF, QFP Qualifizierte FérderProgramme GmbH



